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1) INFORMATION OM FORETAGET -
MATHANTVERKARE & REKORING

Inom vilket omrade bedriver ni verksamhet? (Flera alternativ ar majligt att

ange)
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W Mathantverk (n =51) m Hotellverksamhet eller camping mm (n = 52) m Restaurang, café (n =52)
Bryggeri (n =5) B Upplevelseindustri (n = 32) Traditionellt lantbruk/gérd (n = 16)
m Ovrigt hantverk (n = 4) M Annat: kommentera (n = 45)
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1) INFORMATION OM FORETAGET -
MATHANTVERKARE & REKO-RING

Ar foretaget med i ndgon REKO-ring? (Flera alternativ dr mojligt att ange)
100% -

90% -
80% -
70% -
60% -
50% -
40% -
30% -
20% -

10% -

Ja, verksamheten har varit med i REKO-ring Ja, verksamheten har gatt med i REKO-ring  Nej verksamheten &r inte med i nagon REKO-
redan fore pandemin intréffade (n = 18) under pandemin (n = 14) ring (n=19)

0% -

M Ja, verksamheten har varit med i REKO-ring redan fére pandemin intraffade (n = 18)
M Ja, verksamheten har gatt med i REKO-ring under pandemin (n = 14)

1 Nej verksamheten &r inte med i ndgon REKO-ring (n = 19)
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1) INFORMATION OM FORETAGET
MATHANTVERKARE & REKORING

Har medlemskapet i eventuell REKO-ring inneburit en 6kad omsattning
under pandemin?
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Ar ej med i REKO- Inte alls/ i mycket |&g | 1&g utstrackning (n Varken i lag eller hég | hég utstrackning (n I mycket hog
ring (n = 8) utstrackning (n = 6) =7) utstrackning (n = 6) =9) utstrackning (n = 2)

m Ar ej med i REKO-ring (n = 8) M Inte alls/ i mycket lag utstrackning (n = 6) m | 13g utstrackning (n = 7)

Varken i 1ag eller hog utstrackning (n = 6) W1 hog utstrackning (n=9) I mycket hog utstrackning (n =2)
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1) INFORMATION OM FORETAGET
MATHANTVERKARE & REKORING

Varfor har du valt/inte valt att salja via en REKO-ring?

samarbete
naden segment
Intresse omstéandligt

omsattning K
passar intresserad mar
konsument familjesituation ..
foretag inkomst
ocksa granskas deltagandet . .0 produkt
ministration gar hemma
sen helgerna extra administratio omradet

kapacitet annonsering alternativ rekonngen.gérden ordentligt
Nyaannat forbestallt

imebar Feko-1Ng mycket g4 Inganul
- =1 ganulaget
lojalitet marknader a"sy v direkt sélja gy

smidigt eftertraktade . t tl d S a tt ku nderbetablera mertid

gardsbutik cashiNge estallt klarar

g E1on et e hdver hrg Qa8 P92 s kostr

resol;uhr;gneer:kelt q : . 1C aIIE blev Valtfﬁrséljningen
pandemin fO rsa|jnlngbe“°ﬁaﬂ marknadsforing

eftersom
marknad toredrar Produkterarbetar framféralit mindre
kunderna foretaget  betalningsmetoder hallbar reko
skatter komplement Ingen grossister leveransallternativ
namnet konferenserna restaurang

restaurangerna rekoring
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1) VARFOR HAR DU VALT ATT SALJA VIA EN REKO-RING?

For att na ut till nya kunder

Agg ar mycket eftertraktade pa Rekoringar och deltagandet
Okade min omsattning ordentligt

Bra satt att na kunder genom samarbete och gratis annonsering.
Snabba cash.

Marknadsforing, 0ka forsaljningen

Vi styrde om fran restaurang under pandemin

Valt det som komplement till torghandeln och pga mindre
intresse fran grossister under pandemin

Smidigt satt att salja pa.

Har inte gardsbutik sa ett satt att na ut till konsument
0
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1) VARFOR HAR DU VALT ATT SALJA VIA EN REKO-RING?

Konferenserna uteblev sa blev Reko-ring ett alternativ

Vet vad som ar bestallt och behdver inte ta med extra varor

Ett leveransalternativ, framforallt till Ostersund

Bra enkelt satt att na kunderna!

Oka forsaljning

For att fa inkomst och etablera namnet i nar omradet hos det segment
som ar intresserad av en hallbar produkt

Det var ett bra alternativ nar restaurangerna stangde.

Jag har valt att sélja i en REKO-ring eftersom det passar var
familjesituation bast. Marknader &r pa helgerna och REKO &r pa
vardagar. Sen har jag inget svinn pa REKO eftersom allt &r forbestéllt.

Oka marknaden



1) VARFOR HAR DU VALT ATT INTE SALJA VIA EN REKO-RING?

« Kostar for mycket i tid och resor

« Har inte haft tid

 Hinner inte, arbetar underpandemin med annat ocksa

« vi saljer direkt till kund pa varat foretag

« Behover inte

* FOr mycket administration

* Inte var marknad

* Innebar mycket mertid

* Vi har inga produkter som tillverkas for extern forsaljning utanfor

fOretaget.



1) VARFOR HAR DU VALT ATT INTE
SALJA VIA EN REKO-RING?

Rekoringar har tvivelaktiga betalningsmetoder och klarar sig undan
skatter etc. enbart pga att dom inte granskas alls.

FOr omstandligt.

foredrar hemma forséaljning

Vara produkter séljes direkt fran garden

Vi har inte kapacitet for mer bestallningar i nulaget.

tidsbrist

Ingen tid till 6vers att aka pa rekoring

Inget behov av det.. av lojalitet sa undviker vi utnyttja marknader som

de riktigt sma behover..



Se vidare presentationen

Coopetition in Rural Micro-
Enterprises in

Times of Crisis
The Case of REKO
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